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RESUMO: O presente artigo buscou como objetivo geral analisar a clausula de hardship
como uma possivel solucdo frente aos impactos da pandemia da Covid-19 aos contratos
internacionais. Para tanto, procurou-se examinar estes contratos de uma maneira geral, tendo
em vista a impossibilidade de abarcar todas as formatagGes contratuais e especificidades
setoriais em t&o estreito espaco de reflexdo. Como objetivos especificos, portanto, pretendeu-
se, uma delimitacdo tedrica e conceitual acerca da relevancia dos contratos internacionais e
consequentes impactos da pandemia aos mesmos, avaliar a perspectiva da jurisdicao brasileira
e eventuais lacunas deixadas pela Lei de Introdugdo as Normas do Direito brasileiro
(LINDB), e por fim, analisar se a clausula hardship seria um meio de conservacdo dos
contratos internacionais na conjuntura proposta. Metodologicamente utilizou-se a reviséo da
literatura e analise de documentos. Os estudos analisados revelaram que, apesar de a clausula
de hardship ndo ser a principal solu¢do contra as circunstancias do contexto averiguado, é
uma ferramenta oportuna ao que se propde, inferindo-se também que a relevancia de clausulas
de forca maior bem elaboradas afasta a ideia de que a pandemia por si s6 impacta ou
desequilibra todos os contratos na mesma medida e, justamente por isso, justificaria o
imediato descumprimento de obrigacdes, revisdo ou mesmo a rescisdo dos mesmos.
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ABSTRACT: This article sought as a general objective to analyze the hardship clause as a
possible solution to the impacts of the Covid-19 pandemic on international contracts. For that,
we tried to examine these contracts in a general way, considering the impossibility of
covering all the contractual formats and sectorial specificities in such a narrow space of
reflection. As specific objectives, therefore, it was intended, a theoretical and conceptual
delimitation about the relevance of international contracts and the consequent impacts of the
pandemic on them, to evaluate the perspective of Brazilian jurisdiction and any gaps left by
the Law of Introduction to the Rules of Brazilian Law (LINDB), and finally, to analyze
whether the hardship clause would be a means of preserving international contracts in the
proposed context. Methodologically, literature review and document analysis were used. The
analyzed studies revealed that, although the hardship clause is not the main solution against
the circumstances of the investigated context, it is an opportune tool for what it proposes, also
inferring that the relevance of well-designed force majeure clauses displaces the idea that the
pandemic itself impacts or unbalances all contracts to the same extent and, precisely because
of this, would justify the immediate non-compliance with obligations, review or even their
termination.

Keywords: International Contracts. Pandemic. Conflict of laws in space. Hardship clause.

1 INTRODUCAO

No decorrer dos contextos historicos o0 homem sempre buscou meios de evoluir para
sobreviver e suprir suas necessidades, e uma dessas formas foram as trocas de mercadorias.
Com o passar dos séculos essa pratica foi evoluindo, de tal modo que foram inseridos novos
produtos, servi¢cos e matérias-primas, tendo-se ainda que a globalizacdo permitiu uma
expansdo de troca entre diversos paises.

Desta forma, o comércio internacional se tornou fundamental para a engrenagem
econdmica mundial, dado que, mediante as diferengas climaticas em um pais que ndo produz
certo tipo de commodit, por exemplo, este criou a possibilidade de negociar com outro.
Consequentemente, surge a importacdo e exportacdo de bens e servigos, isto faz com que
circule as riquezas no ambito internacional. Assim sendo, € relevante que haja os contratos
internacionais, para regularizar e pautar esse intercambio, quando realizado entre pessoas ou
organizacdes de paises diferentes.

Desse modo, esses contratos sao essenciais para a economia mundial. Todavia, com a
chegada do ano de 2020, o mundo todo foi surpreendido com a pandemia ocasionada pela
COVID-19, e esta trouxe consequéncias significativas para todos os ramos socieconémicos
ndo sendo diferente com o fator econdmico, neste em que um dos reflexos mais forte foi

decorrente do surgimento da necessidade de revisdo de diversos contratos internacionais, em



que foram total ou parcialmente descumpridos devido as paralisagdes nas importacdes e
exportacdes com a precisao de fechar as fronteiras.

Logo, foram enormes os danos politicos, juridicos, econdémicos e sociais provocados
pela pandemia, ndo sendo possivel ter a precisa no¢do da dimensdo desses mundialmente e
consequentemente nos contratos internacionais. Como se ndo bastasse este quadro
mencionado de tamanha insegurancga juridica, quando se trata desses, na jurisdi¢do brasileira,
ainda existem lacunas deixadas pela Lei de Introducdo as Normas do Direito Brasileiro-
(LINDB), quanto a aplicacéo da autonomia de vontade das partes nesses contratos.

Por conseguinte, acrescenta-se mais precisamente que apesar de o artigo 9.° da
LINDB ndo prever expressamente a proibicdo ou ndo da aplicacdo da autonomia da
vontade, ainda existem grandes divergéncias doutrinarias e jurisprudenciais, ocasionando
até mesmo em alguns casos, conflito de competéncia, desta forma, prevalece a ndo
liberdade das partes em escolher a lei aplicavel sendo mais um empecilho de resolucéo
das demandas contratuais internacionais em meio a pandemia. Dessarte, € uma conjuntura de
inseguranca juridica, tornando-se necessarias solucdes que garantam um menor impacto
negativo para as partes.

Busca-se estudar se esta clausula é essencial mediante a inseguranca juridica da
conjuntura e da lacuna ainda presente na aplicacéo do conflito de leis no espago na jurisdigéo
brasileira. Trata-se, assim, de um mapeamento sobre o tema, que sera realizado por meio da
revisdo da literatura e analise de documentos da revisdo bibliografica, isto €, atraves da
pesquisa em bancos de dados da internet, plataformas de artigo académico e livros,
levantamento da legislagdo e jurisprudéncias com finalidade de entender como esta sendo a
dinamizacdo de acordos em contratos internacionais reincididos e seus impactos, a
sistematizacéo e classificagdo das informacdes levantadas.

Do ponto de vista teérico, a pesquisa ancora-se em examinar 0 conceito de contratos
internacionais e 0s impactos negativos causados pela pandemia da Covid-19, avaliar a
aplicacdo do conflito de leis no espagco na jurisdicdo brasileira frente aos contratos
internacionais e identificar o conceito da clausula de hardship e analisar sua aplicacdo e
eficacia aos contratos internacionais na conjuntura da pandemia no Brasil, mediante a
doutrina vigente.

Ademais sera verificado a aplicacdo do conflito de leis no espago, tendo como base o
que diz os doutrinadores quanto ao artigo 9° da LINDB e a aplicagédo da autonomia de
vontade aos contratos internacionais na jurisdicao brasileira, objetivando evidenciar que

ainda existem lacunas neste sentido da omissé@o da Lei de Introducdo as Normas do Direito



Brasileiro em relacdo ao tema, fazendo-se necessario para se ter uma maior seguranca
juridica a expressividade legislativa quanto ao conflito.

Desse modo, o objetivo geral foi avaliar se a clausula de hardhip é importante para a
conservacgao do acordo mediante a conjuntura da pandemia como também da lacuna ainda
presente na lei de introducdo as normas do direito brasileiro- LINDB, quanto a aplica¢do da
autonomia de vontade das partes.

Para tanto como objetivo especifico a primeira secdo do trabalho foi feita para
realizar a delimitacdo tedrica e conceitual dos contratos internacionais. buscando assim
estruturar caminhos para explanar a respeito da importancia desses contratos frente a
movimentacdo do comércio internacional, no intuito ainda de averiguar os principais
impactos causados pela pandemia neles. A segunda se¢do, serviu para analisar a perspectiva
da jurisdicao brasileira e eventuais lacunas deixadas pela LINDB.

E por fim, a terceira se¢do, buscou examinar possiveis instrumentos do direito
internacional privado para lidar com as mudancas no cenario da covid-19, para isso foi
dividido em 2 tépicos o primeiro uma pequena andlise a respeito da clausula de forca maior e
0 segundo a clausula de hardship buscando demonstrar que as mesmas possuem diferentes
objetivos e em diante foi realizado a verificacdo dos efeitos da clatsula de hardship e suas
possiveis aplicagdes no &mbito da pandemia tendo por base principios UNIDROIT de 2016 e

a clausula CCI de 2020, que sdo dois parametros internacionalmente reconhecidos.

2 CONTRATOS INTERNACIONAIS NA PANDEMIA DO COVID 19

Nesta secdo realizou- se uma breve explanacdo acerca da delimitacdo tedrica e
conceitual dos contratos internacionais. Buscando estruturar caminhos para explanar a
respeito da importancia dos mesmos frente a movimentagcdo do comercio internacional, no
intuito ainda de averiguar os principais impactos causados pela pandemia no que tange 0s
contratos internacionais.

Em linhas gerais analisa-se que contrato € um acordo entre duas ou mais pessoas,
negociando bens e/ou servicos, isto €, basicamente uma operacdo econdmica, que almeja a
movimentagdo de riquezas. Para Gongalves (2019, p. 47) o contrato ¢ “um acordo de
vontades, na conformidade da lei, e com a finalidade de adquirir, resguardar, transferir,
conservar, modificar ou extinguir direitos”.

Sendo assim, pode-se dizer que os contratos sdéo um meio mediante o qual esta



diretamente ligado o fluxo de direitos e obrigacdes, premissa que permite afirmar que eles
sdo carregados de importancia no fator econémico e juridico, ainda, mais quando se trata de
contratos internacionais, isto &, o negocio realizado por duas ou mais pessoas, Ou
organizacGes de paises diferentes. Este serdo analisados por meio do Direito Internacional
Privado, onde se extrai diretrizes de conexdo que regulam as relagcdes obrigacionais
internacionais.

Conduzida estas ressalvas, verifica-se que € mediante a movimentacdo do comércio
que se engrena a economia, e para isso acontecer as partes envolvidas no negécio juridico a
ser celebrado, torna-se necesséario que haja uma formalizacdo com o fim de regular esta
relacio comercial. E ai que surge a importancia do contrato, pois ele sera o aparato neste
negdcio juridico, dado que, ira impor que seja cumprido em virtude do principio base que
rege 0s contratos, o0 chamado pacta sunt servanda.

Desta forma, o contrato é essencial, de modo a prevalecer a seguranca juridica para
ambos 0s polos que estdo participando do vinculo comercial. Pois, quando é formalizado
negdcio juridico por meio do contrato, consequentemente acarretara direitos e deveres, que
viram expressos conforme a legislacdo do pais. Quando os contratantes fizerem parte do
mesmo local, como, por exemplo, no Brasil é regido pelo Codigo Civil se ambos os polos
neles forem oriundos. Observado que tratando-se de contratos internacionais haverdo
algumas distingdes em relacdo aos realizados em uma so jurisdicéo.

Assim sendo, a medida que vem avancando a tecnologia, cada vez mais, se faz
necessario e acessivel estes contratos, somando-se ainda ao advento da globalizacdo
(entendendo-se para fins deste artigo o conceito de globalizagdo, conforme designa os
autores Held e Mcgrew (2001, p. 11), “como compressdo espago-temporal, numa
referéncia a0 modo como a comunicacdo eletrdnica instantanea vem desgastando as
limitacbes da distancia e do tempo na organizacdo e na interacdo sociais”).
Consequentemente, a importacdo e exportacdo, torna-se recorrente, resultando assim na
necessidade de ser celebrado contratos internacionais.

Todavia, € interessante mencionar que por um olhar historico, esses instrumentos que
formalizam as relacBes comerciais internacionais, ja existiam mesmo anteriormente ao
avanco tecnoldgico, conforme explicita também De Aradjo (2016, p. 314), quando afirma
que aproximadamente no meio do século XIX, havia somente transporte internacional e o
transporte das mercadorias, pois, aquele que era detentor do navio quem operava 0
transporte e 0 comércio com outros paises, uma vez que, existia uma inseguranga quanto as

transagdes com aqueles que ndo estavam presentes, mas com a chegada do transporte



maritimo a vapor, acarretou uma maior dinamizacéo e profissionaliza¢éo da transportacdo de
cargas, fazendo com que a compra e venda ocorra diretamente por negociantes de diferentes
paises, havendo desta maneira a dissolucao entre transportador e comerciante.

Pode-se perceber entdo que ja acontecia esse intercambio entre distintos paises muito
antes e com o decorrer do tempo foram ficando cada vez mais complexas, bem como, as
fronteiras sem maiores limitacGes, dado que, com a tecnologia é possivel negociar e
comunica-se com o0 mundo todo sem ao menos sair de casa. Sendo assim, existem lides que
recaem ao judiciario, surgindo a necessidade dos contratos internacionais para firmar os
direitos e obrigag0es.

Desta forma, parte da doutrina afirma que o que define o contrato internacional €
quando se aplica a estes o conflito de leis. Ja outra parte, conceitua atraves de duas vias a
juridica e a econdmica. A primeira, afirma ser um contrato internacional aquele que possui
elementos estrangeiros, a segunda declara ser o que possui parcelas a serem cumpridas em
outras fronteiras.

Também, é plausivel indicar que conforme explicita Felix (2008, p. 19) que o
simples fato de haver elementos de conexdo, ndo é o suficiente para que se caracterize a
internacionalidade do contrato. A autora explana que “este tem que possuir o critério
juridico, qual seja, a producéo de efeitos em mais de um ordenamento nacional, bem como o
critério econdmico, fluxo e refluxo sobre as fronteiras com consequéncias significativas para
mais de um pais.” Mediante ao exposto, pode-se concluir que os contratos internacionais
diferentemente dos contratos internos, ou seja, aqueles realizados em uma jurisdicdo séo
mais complexos, pois ndo se tratam de singelos conjuntos de obrigagdes, mas por serem
realizados no ambito internacional necessitam de uma maior dindmica, bem como, tornam-
se de maior complexidade devido a certas jurisdicfes dar a liberdade de os sujeitos do
contrato escolherem a lei que seré aplicavel, esta escolha que na maioria das vezes acaba por
ser a legislacéo do pais neutro, ou seja, que ndo pertence a nenhum dos polos.

Portanto, os contratos internacionais tém por fim a garantia de que ocorra 0 escambo
de bens e servicos entres diferentes jurisdicdes (empresas e paises), pois assim acaba por
suprir o que é demandado aos diferentes paises. Sendo assim, sdo 0s contratos
internacionais, como bem explica Annoni e Nemer (2007, p. 17) “um negécio juridico
bilateral, ou seja, que exige o consentimento livre e esclarecido dos envolvidos, que também
devem ser capazes para assumir obrigagdes entre si e perante o Estado.” Por conseguinte,
nesses contratos € interessante que seja mais maledvel ao acordo das partes devido as

surpresas do comércio internacional, dando assim maior liberdade para a negociagao.



Feita a delimitacdo téorica e conceitual, faz-se interesante mencionar ainda que esses
contratos internacionais sofreram impactos decorrente da pandemia do corona virus, pois, de
acordo com Glitz (2020) como em muitos outros paises, as autoridades brasileiras seguiram
um protocolo de distanciamento fisico para atuar como “cordon sanitaire”, com 0 objetivo
de minimizar a propagacgéo da doenca e maior contaminacgdo de sua populacdo por meio da
implementacdo de uma série de medidas para promover o isolamento social, que impactou
diretamente a capacidade das empresas de cumprir suas obrigacdes contratuais.

Estabelecimentos comerciais, unidades de franquia, centros de abastecimento e
distribuico foram forcados a diminuir drasticamente suas operagdes ou até mesmo fechar
temporariamente suas portas para cumprir as diretrizes governamentais de controle de
pandemia. Nao é surpreendente que essas diretrizes, embora necessarias, foram altamente
disruptivas no contexto das atividades econdmicas.

Segundo informagdes colhidas da World Trade Organization (WTO), foi verificado
no més de abril de 2020, que oitenta paises, sendo que setenta trés deles séo membros do
sistema multilateral de comércio, adotaram como medida de protecdo a proibicdo de
exportar utensilios medicinais e ainda de aparatos anteparos individual para aqueles que
trabalham na &rea da salde.

Analisasse que, a diminuigdo de producdo ou fechamento de uma fabrica por conta
de medida de restricdo do governo, ou do administrador desta, tendo como objetivo a
protecdo dos seus componentes ira engendrar no fornecimento do insumo produzido nesta
empresa, consequentemente ira afetar outros negocios que precisam deste material, e este
feito podera incorrer em inadimplemento contratual refletindo no abastecimento de
suplementos de forma geral. Este cenario pode ser ilustrado na jurisprudéncia a seguir

exposta:

AGRAVO DE INSTRUMENTO - Agéo revisional de contratos bancérios - Decisdo
que deferiu a tutela antecipada, para determinar a suspensdo dos efeitos da mora na relagéo
juridica firmada entre as partes, pelo prazo inicial de 90 dias - Insurgéncia do banco réu —
Cabimento -Contratos de crédito & importacdo e de garantias sobre os bens dos sécios -
Ajustes paritarios, deve se complexos e de alto risco, firmados por empresarios com vasta
experiéncia no mercado de exportac@es - Possibilidade de prote¢do contra a variagdo cambial,
por meio de contrato de derivativos, que ndo foi realizada pelos agravados - Empresa
agravada que enfrentava dificuldades financeiras desde antes do inicio da pandemia, tendo
havido mais de 34 renegocia¢fes junto ao banco agravante, sem qualquer amortizacdo

substancial da divida -Devedora que tem esvaziado seu patrimoénio por meio de distribuicGes



de lucros vultosas aos socios - Auséncia da probabilidade do direito alegado - Analise da
avenca que deve se dar sob o crivo do contraditdrio - Tutela provisoria revogada - Recurso
provido.

(TJ-SP-Al: 21976961520208260000 SP 2197696-15.2020.8.26.0000, Relator:
Marco Fabio Morsello, Data de Julgamento: 23/09/2021, 11% Camara de Direito Privado,
Data de Publicacdo: 23/09/2021)

Conforme a jurisprudéncia, este cenario tem resultado em inUmeros atrasos nos
pagamentos ou ndo pagamento de compromissos monetéarios, pedidos de revisdo e alteracdo
de obrigagfes contratuais como também, em alguns casos, até rescisdo contratual, que no

passado teriam sido acompanhadas de multas e indenizagGes.

3 CONTRATOS INTERNACIONAIS E A LEI APLICAVEL NO BRASIL

E interessante mencionar, que apesar de expressar a respeito das regras de conexao
aplicaveis aos contratos internacionais, o direito internacional privado vem perdendo
relevancia neste sentido, pelo fato de que, as normas sobre contratos apresentam grande
semelhanca nas diferentes jurisdi¢fes, além disso, tém-se buscado cada vez mais aproximar
a afinidade entre essas regéncias contratuais, tendo como intuito uniformizar as normas a fim
de que diminua as chances de ocorrer conflitos, sobre isto, bem explicita Dolinger e Tiburcio
(2019, p. 891), quando dizem que “na medida em que se verifica direito uniforme
(espontaneo) e direito uniformizado (por via de acordos convencionais) dos contratos, menos
conflitos ocorrerdo e, consequentemente, menos necessidade de se recorrer as normas sobre
conflito de leis”.

Desse modo, pode-se dizer no tocante aos contratos internacionais que um de seus
tracos é a sua correlagdo com um ou mais sistemas juridicos de diferentes paises. Tém-se
conforme o que dispde a Lei de Introducdo as normas do Direito Brasileiro-LINDB, a
respeito das obrigacBes contratuais que ndo se institui como elemento de conexdo a
nacionalidade daqueles que fazem parte do contrato, ou seja, ndo sera ela que designara que
um contrato entre dois ou mais sistemas juridicos.

Isto ocorre, porque segundo ao que se extrai da lei supramencionada, nos contratos,
melhor dizendo nas rela¢fes de obrigagdes o que é determinante para solugdo de conflito de
leis no espaco quanto a jurisdicdo € a lei do local onde foi celebrado o contrato. Depreende-

se assim, que no Brasil o direito internacional privado aplica para regular sobre as



obrigacdes, a LINDB, mais especificamente o artigo 9°, que expressa:

Art. S_).° Para qualificar e reger as obrigacOes aplicar-se-4 a lei do pais em que se
constituirem.

81° Destinando-se a obrigacéo a ser executada no Brasil e dependendo de forma
essencial, serd esta observada, admitidas as peculiaridades da lei estrangeira quanto
aos requisitos extrinsecos do ato.

§ 2° A obrigacgdo resultante do contrato reputa-se constituida no lugar em que
residir o proponente.

Extrai-se que, o caput do artigo supracitado aborda que as obrigacOes serdo regidas
pela legislacdo do local em que foram constituidas. Ja o paragrafo 1.° deste artigo explicita
que mesmo sendo o contrato regido por leis estrangeiras deverdo ser cumprido as
formalidades exigidas na lei brasileira, lembrando que se o foro for no Brasil. Quanto ao
paragrafo 2.°, é expresso que o elemento de conexdo é o domicilio do proponente, porém é
perceptivel que este conflitua com o caput do artigo, mas segundo a jurisprudéncia, somente
vai se aplicar este paragrafo se ndo tiver como aplicar o caput.

Supbe-se que no contrato é colocado a data, mas ndo o local onde foi celebrada a
obrigacdo, ele é valido, mas o elemento de conexdo neste caso serda o domicilio do
proponente, ao contrario ocorreria se tivesse especificado local e data, nesse caso seria
aplicado o caput, pois especifica onde a obrigacdo estd sendo constituida. Friedrich e
Andrade (2005, p. 45), vao explicar que” para contratos entre presentes, o art. 9.° caput,
consagra a lei do local de constituicéo das obrigagdes como regente (lex loci celebrationis).
Ja para contratos celebrados entre ausentes, a lei aplicavel é a da residéncia do proponente
(art.9.5,82°)).”

Compreende-se entdo que na jurisdicdo brasileira ndo existe a possibilidade de as
partes escolherem qual lei aplicar ao conflito. Todavia, quando vigorava o Codigo Civil de
1916, sobre estes aspectos era previsto no artigo 13 da Introducéo ao cddigo civil, que dizia:
“regulara, salvo estipulacdo em contrario, quanto a substancia e aos efeitos das obrigacgdes, a
lei do lugar em que fora contraida.” Desta forma, este artigo deu margem para os
doutrinadores aceitarem que caberia quando fosse para escolher a legislagdo que seria
aplicavel a autonomia de vontade das partes.

Mesmo com a nova redacdo que € vigente no artigo 9°, que ndo diz a respeito da
autonomia das partes, deixando a entender sua impossibilidade, uma parte da doutrina
acreditava ser possivel a sua aplicacdo, todavia essa questdo foi superada pelo fato de a
maioria dos doutrinadores concluir que frente ao caput do artigo 9° taxativo, ndo existe a

possibilidade de afirmar a aplicabilidade da autonomia de vontade.
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Todavia, chama-se atencdo que no caso das hipdteses previstas no artigo 9°, a lei do
local de celebracdo do contrato ou da residéncia do proponente for permitido a aplicacdo da
autonomia de vontade, sera assim realizada a escolha. Friedrich e Andrade (2005, p. 46) véo
dizer que devido a este fato a autonomia € a aceita indiretamente.

Consequentemente, nota-se que quando se trata de contratos internacionais ainda ndo
possui normas que regulem de forma clara e concisa, pois apesar de o artigo 9° da Lei de
Introducdo ao Codigo Civil ndo prever expressamente a proibicdo ou ndo da aplicacdo da
autonomia da vontade, ainda existem grandes divergéncias doutrinarias e jurisprudenciais
(como seré visto adiante), ocasionando até mesmo em alguns casos, conflito de competéncia,
desta forma prevalece a ndo liberdade das partes em escolher a lei aplicavel sendo mais um

empecilho de resolucdo das demandas contratuais internacionais.

3.1 CONTRATOS INTERNACIONAIS E A POSICAO DA JURISPRUDENCIA NO
BRASIL

Com efeito, na jurisdicdo brasileira conforme exposto no item acima a LINDB,
vigente de 1942 até os dias atuais que regula a respeito da lei aplicavel aos contratos
internacionais, sendo mencionada a questdo apenas no artigo 9°, este que ndo expressa sobre
a aplicacdo de autonomia de vontades das partes, deixando subentendido a néo possibilidade,
havendo divergéncia doutrinaria e jurisprudencial a respeito, esta Gltima que sera verificada
neste topico.

Sendo interessante mencionar, como explicitam as autoras De araujo e Corréa (2008,
p. 1), que em 1994, no México, ocorreu a Convengdo sobre o Direito Aplicavel aos
Contratos Internacionais, nesta foi expresso claramente a permissdo de aplicacdo da
autonomia de vontade, todavia, lamentavelmente, ndo foi apreciada pelo Brasil, ndo tendo
sido nem direcionada ao Congresso Nacional para que fosse ratificada. Mesmo, com grande
aderéncia e estima de doutrinadores nacionais e internacionais, ndo foi aderida pela maioria
dos paises na convencao.

A legislacdo vigente reguladora dos contratos internacionais no Brasil, é ultrapassada
mesmo tendo havido a presenca de novo Codigo Civil em 2002, perpetua a lei de introducao
1942, ndo obstante, a isso, De aratjo e Corréa (2008, p. 3) trazem uma problematica

interessante quando aduzem:

A existéncia, no Brasil, de uma jurisprudéncia vacilante na utilizacdo de conceitos
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mais modernos e de carater universal do direito internacional privado. Exemplo
dessa tendéncia € o principio da autonomia da vontade para a definicdo da lei
aplicavel em contratos internacionais. Apesar de a regra brasileira ser a da
celebracdo (lex loci contractus), a lei da execucdo, muitas vezes, tem
preponderancia, pois a interpretacdo dominante é de que a lei do local da
constituicdo do contrato, somam-se as exigéncias da norma de sua execucao.

As autoras De araujo e Corréa (2008), trazem em sua abordagem aspectos relevantes,
quando fazem a analise de jurisprudéncias no ano de 2008 no Brasil sobre a lei aplicavel aos
contratos internacionais, e concluem que as decisbes acabam por revelar que o desejo
daqueles que negociam através de contratos internacionais quando decidem, optam pelo
principio da autonomia de vontade e da clausula de eleigdo de foro, e este quadro se torna
ainda mais imperioso quando é colocado o atual momento vivenciado de pandemia.

N&do obstante, tém-se mencionado a doutrina e utilizado na jurisprudéncia a
possibilidade da chamada autonomia privada, conceituada pela Ministra ISABEL
GALLOTTI, no ambito de embargos de declaracdo no agravo interno em ARESp no
1149602 / DF, como:

O principio da autonomia privada corresponde ao poder reconhecido pela ordem
juridica aos particulares para dispor acerca dos seus interesses, notadamente 0s
econdmicos (autonomia negocial), realizando livremente negdcios juridicos e
determinando o0s respectivos efeitos [..]. A autonomia privada, embora
modernamente tenha cedido espaco para outros principios (como a boa-fé e afuncéo
social do contrato), apresenta-se, ainda, como a pedra angular do sistema de direito
privado, especialmente no plano do Direito Empresarial.

Além disso, no ramo da arbitragem ocorreu a evolucdo no que tange a Lei brasileira
de arbitragem n° 9307/96 em seu artigo 2°, passou a ser possivel que as partes decidam a lei
aplicavel ao conflito, usos e costumes, permeando o que limita as normas de ordem publica.

Portanto, na jurisdi¢do brasileira ainda permeia insegurancga quanto a possibilidade de
as partes escolherem a lei aplicavel, uma vez que, ndo existe a garantia de que aquilo que
definiram/escolheram sera prestigiado pelo magistrado.

Conforme avaliado pelas autoras De araujo e Corréa (2008), mesmo que, exista um
crescimento de acdes julgadas na jurisdicdo brasileira, a lei que é vigente € ultrapassada,
tendo sido originada no século XIX, tem-se ainda o fato de sua base ser proveniente da idade
média, em pleno século XXI muitas foram os avan¢os sociais, juridico, tecnolégico, politico
e econdémico. Sendo importante colocar que o respeito a vontade das partes é essencial para
existir celeridade na resolucdo do conflito, com o propdsito de que ambos os polos saiam em
vantagem, bem como, para o0 adequado direcionamento do comércio internacional, para isto

é interessante que seja firmado instrumentos que norteiam o contrato internacional nesse
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parametro.

4 A INSTRUMENTOS DO DIREITO INTERNACIONAL PRIVADO PARA LIDAR
COM AS MUDANGAS NO CENARIO DA COVID-19

Considerando o ja exposto, nota-se que 0 cenario que trouxe a pandemia da covid-19,
causou uma série de vertentes que acabaram por atingir uma crise no adimplemento dos
contratos internacionais, somanda-se ainda que o Direito contratual internacional,
principalmente quando se trata de contratos empresariais ja sao atrelados ao risco por si so.
Desta forma, o Direito Internacional Privado viabilizara alguma solucdo por meio da
previsibilidade, a fim de que exista de certa forma maior seguranca juridica.

Sendo assim, observando o modelo, as partes e o contexto de cada contrato surgem
intrumentos que visam minimizar 0s riscos e inseguranga para aqueles que celebram o
contrato internacional, sobressaindo-se a Clausula de Forca Maior e a Clausula de Hardship,
esta Ultima alvo do presente artigo.

Logo, para chegar a andlise aqui proposta efetua-se de modo sintético uma
abordagem da clausula de forca maior, e em seguida da clausula de hardship com o
propdsito de demonstrar que as mesmas possuem diferentes objetivos e em diante realizar a
verificacdo dos efeitos desta Ultima, bem como, suas possiveis aplicacdes no ambito da

pandemia, de modo a, depreender se ela é efetiva na finalidade abrangida neste artigo.

4.1 A CLAUSULA DE FORCA MAIOR

O A Clausula de Forca Maior, segundo a International Chamber of Commerce- ICC
2020, trata-se de “ocorréncia de um evento ou circunstancia (“Evento de Forga Maior”) que
obsta ou impede uma parte de cumprir uma ou Vvérias de suas obrigacOGes contratuais
decorrentes do contrato se, e na medida em que, a parte afetada pelo impedimento (“A Parte
Afetada”).”.

Ressalta-se que para discernir qual clausula € mais viavel a ser aplicada, conforme
explica Glitz (2020, p. 16), devera ser levado em consideracdo a execucdo do contrato, ou
seja, gquais as consequéncias que foram ocasionadas em decorréncia de fato superveniente, e
gue nédo poderia ser previsto. Salientando-se a partir desta premissa que o simples fato da
pandemia em si ndo é motivo para evocar as clausulas estudas, mas sim as intercorréncias que

ela provocou.
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Assim sendo, para aplicar a Clausula de forca maior deve-se levar em consideracéo
alguns requisitos que bem sintetiza Santos (2012, p. 142), quando afirma que serdo
necessarios trés requisitos “a imprevisibilidade, a inevitabilidade e a exterioridade em relacéo
a vontade das partes, de que resulta a impossibilidade de ser cumprida a obrigacdo.” Desta
forma, evocara a forca maior quando ndao houver possibilidade de cumprimento do contrato.
Todavia é interessante mencionar o pensamento de Glitz (2020, p. 31), extraindo-se do
mesmo que com a CCI de 2020 foi acrescentado a previsdo de impossibilidade temporaria em
seu tdpico 6, logo acaba por existir uma terceira saida além da readequacao e extingdo do
contrato, passando a existir também a suspenséo.

Portanto, a clausula de forca maior somente podera ser declarada se, for estipulados
fendmenos de forca maior, bem como, é obrigatério que seja notificada as partes sobre este
evento. E, também verificado o prazo minimo de duracdo do evento superveniente a fim de
que seja discernido pela suspenséo ou rescisdo do contrato.

Tracada essa sintese a respeito da clausula de forca maior, passa-se a analisar o objeto

central deste trabalho, a clausula de hardship.

42 A CLAUSULA DE HARDSHIP E A CONSERVACAO DOS CONTRATOS
INTERNACIONAIS

Dessarte, a celebracdo dos contratos internacionais, conforme ja exposto no decorrer
deste artigo, sdo acarretados de certa inseguranca, visto que, ainda ndo prevalece na
jurisdicdo brasileira uma decisdo certa e inequivoca destinada a solucdo de conflitos
somando-se ainda ao quadro instavel que permeia o panorama mundial, a todo tempo, existe
a possibilidade de surgir mudancas relevantes, como é o caso do contexto da pandemia
provocada pelo Covid-19.

Assim sendo, aqueles que compfem os contratos internacionais, pelo fato das
obrigacdes durarem por um tempo considerdvel se submetem a riscos de imprevistos e
inadimplemento, que intensificaram ainda mais com a chegada de 2020. Tornando-Se,
essencial a boa-fé entre os sujeitos do contrato, pois assim decorrerd em maior seguranga aos
contratos internacionais.

Deverd ser colocado em andlise, a propor¢do das circunstancias que trouxerem
alteracGes nas negociacBes do contrato, para que assim chegue a conclusdo se sera possivel a
concretizacdo das obrigacBes negociadas, ou ndo. Caso, seja certificado de que ndo é

possivel o cumprimento da prestacdo contratada, estard presente o fenébmeno da forga maior,
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extinguindo a obrigagéo.

Mas, mesmo que 0s acontecimentos sejam de grande impacto, poderad o contrato ser
resguardado trazendo menor prejuizo as partes, mediante renegociages e reajustes conforme
a vontade dos contratantes, desta maneira as obrigacGes ndo poderdo ser exoneradas, tendo
em vista o principio do pacta sunt servanda, também devera ser levado em consideragdes
nos contratos internacionais, isto é, a forca obrigatoria dos contratos. Devendo, antes de
tudo, ser verificado a possivel continuacdo contratual conforme analisa Glitz (2011).

Dado que, em determinadas circunstancias existird a necessidade de revisdo do
contrato por conta de impossibilidade de cumprir em sua forma total ou parcial, tendo a
ainda os casos em que as realizacbes das obrigacfes contratuais acabam por se tornar
onerosamente excessiva para uma das partes, surgiram no dinamismo dos contratos
internacionais, algumas clausulas que visam equilibrar as negocia¢@es contratuais, em caso
de eventos que alterem o exato cumprimento.

Para Strenger (2003, p. 213) essas clausulas s3o denominadas “Clausulas
exonerativas de responsabilidade”, ¢ importante mencionar que estas sao relevantes, pois
nédo possibilita que seja aplicado o direito interno nos contratos internacionais, esta premissa
se justifica, pelo fato de que mesmo que um dos contratantes, saia prejudicado ndo sera
possivel a reestruturacdo do contrato, devendo ser respeitado o direito aplicavel na
jurisdicéo.

Dentre as clausulas supracitadas, € possivel mencionar a clausula anteriormente
analisada de forca maior e clausula de hardship e, apesar de a finalidade principal desta
Gltima ndo ser exonerar a responsabilidade, ela poderd contribuir em ocasifes de
desequilibrio e onerosidade do contrato diante de circunstancias que tornam o adimplemento
das obrigacdes contratuais inviaveis. Verificando-se que a clausula de hardship denota a
modificacBes no exercicio dos contratos internacionais de aspectos politicos, econdmicos,
financeiros, legais ou tecnoldgicos que decorram em onerosidade econémica e juridica as
partes do contrato.

Segundo Teixeira (2020, p. 206) a clausula de hardship “é aquela em cujos termos as
partes poderdo solicitar remanejamento do contrato que as liga se modificacdo ocorrida nos
dados iniciais, em face dos quais se engajaram, venham a modificar o equilibrio desse
contrato, a ponto de criar, para uma das partes, rigor (hardship) injusto.” Esta autora traz um
debate interessante quando faz a consideracdo que existe uma diferenca entre a clausula
hardship e a de for¢a maior, pois apesar de possuirem semelhanca no sentido em que as duas

séo nas palavras de Carla Teixeira imprevisiveis e inevitaveis, sdo diferentes por que, a forga
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maior tornara, em via de regra, a impossibilidade de executar o contrato, ja a clausula
hardship ao contrario, a pesar de configurar significativamente mais oneroso para um dos
contratantes, tornaré realizavel a execucao das obrigacdes contratuais.

Por outro lado, encontram-se autores que sdo otimistas também em relacdo a clausula
de hardship, como é o caso de Glitz (2011, p. 1) que aborda estd clausula como um
instrumento de conservacdo do negocio juridico, ele explica que a clausula de hardship é
meio pelo qual vem a readaptar o contrato, trazendo a possibilidade de as partes virem a
renegociar os termos do contrato no momento em que a execugdo contratual se tornar
inexequivel ou onerosa para um dos contratantes diante de eventos imprevisiveis que
venham emaranhar o negacio.

Sendo assim na perspectiva de Glitz (2011, p. 8), a clausula hardship tera como
principal funcionalidade de conservacdo do negécio juridico, ele aduz ainda que esta funcéo
da clausula mencionada estd prevista no Cddigo Civil de 2002, trazendo, além disso,
circunstancias para que conserve o negdécio juridico nulo no artigo 1703. Ele afirma ainda
que esta clausula possui duas funcionalidades que em sua visdo uma é boa, que seria o fato
de que possibilita a renegociagdo das clausulas e outra ruim, pelo fato de evitar o
rompimento do contrato.

Desta maneira, a clausula de hardship tem como espoco fazer com que as partes
renegociem certas circunstancias do contrato. Assim, declara Celso Mello em 1999, que esta
clausula ¢ “um exemplo da capacidade criativa dos negociadores” que buscam preencher as
lacunas dos conceitos tradicionais utilizados para solucionar a problematica de falta de
certeza nos contratos internacionais, ainda mais aqueles que possuem extensa duragéo,
proporcionando a possibilidade de revisar quando existir a rigidez das condicdes.

Realizadas essas observacdes, relaciona-se a clausula hardship com o principio da
autonomia da vontade. Este Gltimo teve seu surgimento, com a modernizacdo da antiga
teoria contratualista, ele advém da concepcdo de liberdade contratual e competéncia de
escolha, oriundas do século XVI, mediante a estruturacdo das sociedades em Estados
Nacionais. Este principio achou mais reconhecimento em ambito internacional. Sendo
difundida com maior énfase pelos doutrinadores internacionalistas, pois ndo detinham regras
de forma expressa no Direito Internacional.

Pelo exposto, percebe-se que o principio da autonomia da vontade como explicita
Felix (2008, p. 35) “foi um dos grandes responsaveis pelo surgimento da clausula de
hardship, no sentido de que permitiu aos proprios contratantes ajustarem suas vontades, em

busca do equilibrio contratual perdido.” Por isso, faz-se interessante essa observacdo de
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interseccdo entre esses dois aspectos, ou seja, a clausula de hardship e o principio da

autonomia da vontade.

4.2.1 Efeitos da clausula de hardship

Para andlise deste topico, utilizam-se como base dois importantes agentes
internacionais, os principios UNIDROIT de 2016 e International Chamber of Commerce —
ICC de 2020. Sendo assim, mediante o que expressa as ferramentas supracitadas, quando
acionada a Clausula hardship o primeiro efeito sera a obrigacéo de renegociagéo.

Conforme os Principios UNIDROIT, em seu artigo 6.2., para que seja invocada a
clausula de hardship a solicitacdo devera ser devidamente fundamentada, bem como, neste
mesmo artigo é arfirmado que ndo serd suspensa de imediato o adimplemento da obrigacé&o.
Tém-se ainda que “A falta de acordo das partes em tempo razoavel, cada uma das partes
podera recorrer ao Tribunal.” Logo, se acionado este Tribunal poderd rescindir ou fazer
adaptacOes com a finalidade de chegar ao equlibrio.

J&, no que diz respeito a Clausula CCI de 2020, sdo expressas algumas possibilidades
de quando as partes ndo obtém éxito na renegociacdo entre elas, tais como, a de reajuste do
contrato por um &rbitro ou magistrado, mediante requerimento de resolu¢do por uma das
parte do contrato, com a devida anuéncia da outra; em casos de haver previsdo no contrato, é
possivel que o juiz ou arbito faca a resolugdo ou adaptacdo e por fim pode uma das partes
solicitar o poder judiciario ou a arbitragem para simplesmente realizar a resolucéo
contratual.

Conforme exposto, Glitz (2020, p.28) faz uma observacdo importante, quando
afirma que “Haveria, pois, uma dupla finalidade nessa clausula: evitar dissolucédo do contrato
(negativa) e renegociacdo das clausulas (positiva).” O autor mencionado explicita ainda que
a renegociacdo vem como a ideia/ objetivo principal, ja a adaptacdo ou resolucdo resultado
de infrutifera tentativa de assentar outros moldes contratuais. Desta foma, pode-se afirmar,
mais uma vez, que a clausula de hardship tem como seu principal objetivo a negociacéo das
partes, principalmente por conta de evento que decorram em alteracdo do cenario econémico
no decorrer de adimplemento do contrato.

Consequentemente, havendo circunstancia que venha transfigurar o fator econémico
do contrato, a parte que acabar ficando em desvantagem podera solicitar negociar a fim de
que seja feita novas adapatacGes em conformidade com o cenario. Em vista dos Principios

UNIDROIT de 2016, a premissa supracitada poderia ocorrer se a solicitacdo do requerente
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viesse fundamentado e sem atraso, assim o outra parte contratual teria a imposicdo de aceitar
a negociar o reajuste no acordo para que o contrato ndo fique oneroso para ambos. N&o
obstante, observa-se ainda que os principios aduzem que mesmo com o pedido da parte que
ficou em prejuizo ndo terd o aval de supensdo imediata da obrigacdo. Sendo assim, caso seja
feito ajuste no contrato, e ndo decorreria automaticamente e também ndo levaria
obritatoriamente a rescindir o contrato.

E importante salientar que o fato de as partes serem compelidas a negociarem, nio as
obriga a lograr éxito em solugdes definidas, mas sera levado em conta a boa-fé objetiva na
negociacdo. Com efeito, aponta os Principios UNIDROIT que caso as partes ndo atinjam um
consenso, a questdo serd direcionada ao Judiciario. Desta forma, se de fato o 06gdo
jurisdicional atribuido detectar que existe onerosidade exessiva, resolvera o contrato ou ira
reajustar conforme a conjuntura, podendo também anuir as primicias, bem como, designar
que se prossiga no processo de acordo.

Contudo, ressalta-se que a existéncia de interferéncia de parte fora da relacdo
contratual, isto €, de um arbitro ou juiz ndo é aceita em todas as jurisdi¢Ges, além disso,
discute-se se a arbitragem seria competente em realizar reajuste contratual se ndo houver
clatisula a respeito. A vista disso, é interessante chamar atencdo da importancia de as partes
na elaboracgdo do contrato expecifiqguem quais eventos seriam possiveis acionar a clausula, as
consequéncias desses, e quais 0s mecanismos seriam aderidos.

Pois assim, com texto sem lacunas e claro com maires definicdes do que as sugeridas
nas ferramentas utilizadas para esta analise, ja que cada caso tera suas especificidades. Dessa
maneira, VAN CAMELBEKE (1986, p. 182), completa ainda que “outro fator a ser levado
em consideracdo € que quanto maior for o detalhamento da clausula, menos recurso o
eventual intérprete precisaria fazer a outras fontes, deixando de lado o risco da automacéo e

preservando o equilibrio da autonomia privada expressa no contrato original”.

4.2.2 Aplicagdo da clausula de hardship baseada nos Principios e na Clausula CCI no

contexto da Covid-19.

Buscando verificar a aplicacdo da clausula hardship mediante o contexto da pandemia,
baseia-se em analise levantada por Glitz (2020, p. 34), tendo como suporte Principios
UNIDROIT de 2016 e na Clausula CCI de 2020.

De antemao, explicita que para ser aplicada a clausula de hardship, é necessario avaliar

que o contrato deve ter sido celebrado apds o evento e suas implicac@es, pois sendo, as partes
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contratuais estariam sujeitas aos riscos e das clausulas pactuadas. Em vista disso, salienta-se
que Glitz (2020, p. 34), afirma que “alguns dos contratos posteriores a declaracdo da
pandemia ja estdo prevendo condicdes, prazos e termos especificos para 0s possiveis novos
casos de lockdowns e suspensdes de atividade econdmica”.

Sendo assim, caberia também constatar se as implicacGes decorridas da pandemia
acarretariam a estrutura econémica contratual e este fato torna-se oneroso para 0
adimplemento de uma das partes. Nota-se que, cabe consideravel abordagem quando se trata
de avaliar até que ponto seria essa modificacdo da estrutura econémica do contrato, pois nao
possui nenhum meio que venha a medir essa alteracdo afim de que seja pautado até que ponto
atinge a execucdo contratual, por isso, cada demanda resulta em analise em suas
particularidades. Logo, os Principios UNIDROIT abordam que deve ser considerado o
acréscimo na despesa para executar o acordo pactuado, como também a diminuicdo no custo
da contraprestacdo, incidindo em prejuizo a outra parte. Consequentemente ainda resta ddvida
de até que ponto seria essa alteracdo do equilibrio do contrato que fundamentasse a aplicacdo
da clausula hardship. Diante disso, cabe uma ressalva que o simples fato de ter sido declarada
a pandemia ndo possibilitaria o acionamento da clausula, e sim as implicagGes desta em
alguns contratos. Tém-se ainda o fato que alguns setores da economia acabaram em vantagem
em virtude da pandemia, como foi a caso das plataformas de software. Logo, 0s ramos
econémicos foram atingidos de diferentes maneiras.

Ademais, o evento e suas implicacdes ndo poderiam ter sido alvo de previsibilidade de
ocorréncia. A respeito, Glitz (2020, p. 35) ressalva que “nao se trate de saber, efetivamente,
da imprevisibilidade do fato, mas se seria esperado que ele (o fato) fosse levado em
consideragdo em algum grau.” Acrescenta-se ainda, que se no contrato ndo estivesse pactuado
a respeito dos riscos, bem como, a sua adicdo pelas partes, a pandemia e suas intercorréncias
ndo estariam incluidos na clausula, assim, também ndo poderia ser aderida pelo contratante.
Dessarte, 0 surgimento de uma pandemia, ndo poderia ser prevista nem estar sobre o dominio
de nenhuma pessoa, mas suas consequéncias seriam de certa maneira previsiveis.

Logo, a partir do momento em que é pactuado um contrato internacional,
principalmente empresarial, os riscos devem ser medidos e atribuidos. Mas € certo que nem
todas as ameacas poderdo ser exploradas no contrato, isto €, fogem da sapiéncia dos
contratantes, como por exemplo, mesmo que tenha sido mantido as opera¢des empresariais,
acaba por ndo surtir aquilo que é esperado, pois 0s consumidores acabam mantendo-se

isolamento obrigados ou ndo. Consequentemente, Glitz (2020, p. 36), conclui que:
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Como se percebe, entdo, a redacdo de uma clausula como a de hardship, para
além de herculeo, pode se revelar em um trabalho de Sisifo: fatil e em vao.
Ainda que tivéssemos a melhor redacéo desta clausula, as variaveis ainda
seriam bastante complexas e ndo poderiam ser cobertas em todos 0s casos,
genérica e completamente. O futuro é fugaz e o contrato ndo consegue, neste
aspecto, conter-lhe em uma clausula. Os padrdes estudados servem, entdo,
neste contexto como guias.

Desta forma, Glitz (2020, p. 35), ainda analisa que superados as hipGteses para acionar
a clausula, o causidico teria que lidar com as consequéncias de aplicacdo da clausula. J& que,
0 objetivo do contrato é satisfazer as vontades de maneira que a realidade das partes esteja de
acordo com a execucdo do que foi acordado no contrato. Assim sendo, a modificacdo deste
seria em ultimo caso. Por conseguinte, lembra-se que perpassada essas etapas, as duas
ferramentas utilizadas como base para esta analise, delimitam que segue a seguinte ordem,
primeiro a renegociacdo, ndo obtendo éxito, busca-se a adaptacdo ou resolucdo. A respeito
Glitz (2020, p. 37) conclui que:

N&o s6 ha davida sobre o resultado do insucesso na negociagdo, como sobre a
competéncia de eventuais terceiros para tratarem do contrato. A resolugéo,
embora seja medida classica, é remédio muito amargo para este contrato,
fugindo do espirito da propria clausula.

Inferindo-se que, apesar das ressalvas realizadas por Glitz (2020, p. 37) a respeito das
circunstancias para aplicabilidade da clausula hardship, fugirem da previsibilidade dos
contratantes. Ele ndo descarta a importancia da mesma, pois se ndo forem previstas antes, 0s
contratos acabam dependendo da autoridade jurisdicional e do Direito Aplicavel, o que acaba
gerando mais inseguranca aos sujeitos dos contratos, pois ndo é possivel prever qual sera estes
Gltimos citados a serem aplicados no contrato, bem como, acaba perdendo a esséncia em que
foi celebrado diante da vontade das partes. Entdo recomendasse que a clausula seja 0 maximo
possivel detalhada, redigindo a como sera aplicada, quais mecanismos serdo utilizados e

implicacoes.

CONSIDERACOES FINAIS

Os contratos servem como uma representacdo visual de um relacionamento e um
registro do compromisso de ambas as partes para atingir um objetivo comum. Ele também
mantém cada parte em seu acordo original. Em sua esséncia, 0s contratos podem representar
uma relacdo comercial solida. Quando duas partes estabelecem uma conex&@o benéfica para

ambas as partes, o acordo pode durar anos.
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Mas também é certo afirmar que, no ambito dos contratos internacionais,
especialmente os empresariais, € permeado pelo risco. Logo, a pandemia como a do
coronavirus, conforme exposto no decorrer deste artigo, materializa uma crise econdmica e
politica e que ird interferir diretamente nos contratos internacionais. Esse contexto, ainda se
encontra presente e conforme estima Glitz (2020, p. 40), incidira em mais problemas futuros,
sendo, portanto, momento evidenciado de insegurancas.

A obtencdo de uma solugédo confiavel para prover um arcabouco juridico viavel para
as partes de um contrato internacional, em consonancia com a necessidade de momentos
muito particulares e singulares, reforca que a observancia do principio da Preservacdo de
Contratos (por meio de revisbes e alteracbes quando necessario) em vez de rescindir
contratos, é a demonstracdao de boa-fé que deve reger as relagdes comerciais internacionais.
Portanto, a manutencdo dos contratos em vigor contribui para manter os fornecedores e
vendedores em funcionamento, fundamentais para a boa saude de qualquer economia,
principalmente durante e ap6s uma crise prolongada como a atual.

Assim sendo, é mediante a este cenario que a clausula hardship torna-se viavel com o
abjetivo de que se alcangcar maior seguranca juridica nos contratos internacionais. Pois, 0
contexto traz circunstancias que ndo sdo previsiveis e acabam por prejudicar a uma das
partes, fazendo com que a onerosidade diminua ou dificulte a execucdo do contrato. Desta
forma, isso ndo significa o afastamento do principio do pacta sunt servanda, mas
diferentemente, a clausula analisada visa preservar o contrato.

Ademais, a clausula de hardship promove seguranca as partes, uma vez que, acaba
por limitar-se no que for negociado pelos contratantes. Pois, esta clausula tem por principio
assegurar a autonomia de vontade. Sendo utilizada como um instrumento em contexto de
crise, para que as partes busquem solugdes por meio da renegociacéo.

Salienta-se, mediante as analises de aplicacdo da clausula hardship durante a
pandemia, que mesmo mediante a dificuldade de discernir diante da particularidade de cada
contrato se a circunstancia expressa no contrato engloba motivos para se acionar a clausula e
posteriormente a imposi¢do daquele que vai aplicar o Direito em lidar com as consequéncias
da aplicagdo da clausula, verifica-se que Glitz (2020, p. 38), afirma ser uma alternativa ja
que se ndo houver a previsibilidade da clausula as partes estardo sujeitas a incerteza de qual
Direito sera aplicavel e da interferéncia de um terceiro.

Concluindo-se que, diante da proposta que obteve este artigo, isto é, a conservacao
do acordo, a clausula de hardship € uma ferramenta oportuna, devendo a mesma vir

detalhada a respeito dos procedimentos, consequéncias e aplicabilidade. Mas também,
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compete dizer que ndo ¢ a principal solucéo contra as circunstancias do contexto analisado.

Infere-se ainda, que a relevancia de clausulas de for¢a maior bem elaboradas afasta a
ideia de que a pandemia por si SO impacta ou desequilibra todos os contratos na mesma
medida e, justamente por isso, justificaria o imediato descumprimento de obrigacdes, revisao
ou mesmo a rescisdo de todos os contratos. Além disso, em varios casos, a impossibilidade
de cumprimento das obrigacdes contratuais € apenas momentanea, o que também ndo
justificaria solugdes extremas como a rescisao.

Portanto, essas questdes devem ser tratadas com cautela, pois o pior cenario seria
aquele em que a pandemia implicaria em violagdes massivas e indiscriminadas de contratos

que contribuiriam diretamente para o colapso da prépria economia.
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